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1. Le service d’assainissement: Qu’est-ce que c’est?

2. Définition sur les "Entrepreneurs” et le
"Financement"

3. Quels sont les besoins ?

4. Quelles sont les solutions ?
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sulvants:

a.Toilette / latrine

" b. Entretier
c. Collect/Transport

d. Traitement
e. Reéutilisation des excréte,




1. Tollettes

2. Collection/ Y
Transport N

3. Disposition
% N 4. Traltement

N 5. Réutilisation
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Entrepreneurs de
Macgons Maintenance et
Opération

Entrepreneurs Entrepreneurs de
Vidangeurs Valorisation
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. 2. Définition sur les "Entrepreneurs” et le "Financement"
..._—

"es Institutions Financieres

Les Sources de financement Les produits financiers
|nstitutions Formels *Préts
_ *Versements
* Semi Formel (ONGs) *Services de payement
¢ | «Service de transfert d’argent
* Informe *Micro assurance
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3. Quels sont les Besoins financiers des Entrepreneurs?

=i
v'Colt de Démarrage

v'Colt de Production et d’Opération

v'Dépréciation/ Colt de Remplacement
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3. Quels sont les Besoins financiers des Entrepreneurs?

v
v'Colts de Démarrage

1S
Colts de Demarrage = Investissement 4+ Fond de Roulement 4+ Autres Co : N

sur Capital (3 mois) de 3{-,;;5

(machines, terre, (salaires, stock des (licences, ’
équipement) matériaux, services eaux, enregistrement, cott
électricité etc) imprévus) L.
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. Quels sont les Besoins financiers des Entrepreneurs?

v'Colits de Production et d’Opération

Colts Totaux d’ Opération = Codts de + Colts
Production des Opérationnels
Produits (salaires,

transport,loyer,intérét,
marketing etc)




v epréciation

Colt d’achat d’ equipement/machines

Colts de Dépréciation =
Durée de fonctionnement
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3. Quelles sont les Exigences des Banques?

v Profitabilité: Les revenus sont plus élevés que les colts

\/LiQUiditéZ Les revenus sont constants

v'Clientéle: Laclientele est fidéle et satisfaite

v'Garanties: Preuve de repayer le prét
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3. Quels sont les Besoins

Entrepreneurs

*De l'argent pour

démarrer
*De I'argent pour les Le probléme de
opérations communication

*Des exigences
techniques

Banques

*De rassurer leurs
investissement

*De faire des profits

*De trouver des
nouveaux marchés
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4, Quelles sont les Solutions Durables

1) k=
- |
er les préts avec Formation d’ Stimuler pour developper
des fonds de garanti Entreprenariat des produits financiers
pour I'assainissement.
Assurer les préts au Vidéo: “Ils sont extrémement
travers des IMFs liquides”

Entrepreneurs Banques

o

*De l'argent pour *De rassurer leurs
démarrer investissement

*De I'argent pour les Le probléme de *De faire des profits _ﬂ
opérations icati -
P communication De trouver des
*Des exigences nouveaux marches J
techniques 4
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{ _ﬁf 4, Quelles sont les Solutions Durables

:- .
A '! : _ ’ Stimuler pour devglopper des Assurer les préts avec
S g pre i M Formation d produits financiers pour .
ds de i N des fonds de garanti.
garanti Entreprenariat I'assainissement.
: idé 5 . Assurer les prét
Assurer les préets au Vidéo: “lls sont extrémement liquides” R Pres ad

travers des IMFs travers des IMFs

Entrepreneurs NS Banques | Menages
*De l'argent pour *De rassurer leurs * De l'argent pour S!‘R!

démarrer investissement financer leur toilette

, : : et service
De | (?rgéfarllt: CLor?Sur les Le probleme de De faire des profits d'assainissol
P communication «De trouver des

*Des exigences nouveaux marches |
techniques r

t and development I 4 L
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| 4.. Quelles sont les Solutions Durables

v'Financement des entrepreneurs

v'Financement de l'investissement des ménages

v'Financement du secteur public




Lecons/problématique

v'Formalisation est souventla 1 ¢ étape

v' Mais comment ne pas distordre le marché

v'Favoriser les solutions de financement local

v’ Travailler avec quelques entrepreneurs plutét que
tout le secteur ?



Des autres idées de flnancement
durable?
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Merci pour votre attention!

e ":'
LY - _&:

- '.-';':.-'fl.'::

i

1 il
4 .

R
3] i

R
L L .

N
i
=
I'II
=1}

THE DRIVETO 2015

18



